2 KONKRETNE PRZYKtADY:

Jak zbudowaé suiecznq
oferte za +3000 z}

1.Szkolenie “Jak pozbyé¢ sie migreny”

£3 Ustal punkt startu, oraz mete:

Start: Meta:
Mam ponad 20 atakow Nie mam atakéw, a jesli wrécq
migreny w ciggu miesiqgca - wiem co robi¢

Czas: 12 tygodni

Ustal ile czasu REALNIE potrzebujesz, zeby dostarczy€ obiecany efekt
Na potrzeby przykiadu zaktadamy, ze jest to 12 tygodni

£3 Wypisz wszystko co jest niezbedne, zeby osiggnq¢ obiecany rezultaty

Przyktad: Zrozumienie skad sie biorqg ataki, unikanie bodzcow, ktére je
wywotujq, jok radzi€ sobie podczas ataku, redukowanie atakdw
migreny itd.




2 KONKRETNE PRZYKtADY:

Jak zbudowaé skuteczng
oferte za +3000 z}

1.Szkolenie “Jak pozbyé¢ sie migreny”

£3 Calq wiedze, ktérg musi opanowac klient podziel na 12 tygodni. Zacznij
od tego, co moze przynies§¢ mu najwigkszq ulge, jok np. co zrobi¢ podczas
silnego ataku migreny i daj to na samym poczgtku procesu.

Do kazdego tygodnia przypisujq odpowiedni obszar wiedzy, ktory
powinien opanowac klient, zeby$ miat pewnos¢, ze zakorczy caty proces z
sukcesem.

Klient powinien prowadzi€ dziennik, w ktérym zapisuije iloS¢ atakow.
Dzieki temu i Ty i on bedziecie wiedzieli, czy odnotowuje postepy i jok
zmienia sie jego sytuacja.

Ustal orientacyjne normy - jok szybko powinien odczuwaé poprawe.

Otwoérz “okno konsultacyjne” - niech Twoi klienci mogq przyjs¢ do

Ciebie na sesje pytan i odpowiedzi i upewniq sie co zrobi€, kiedy proces nie
idzie zgodnie z planem, lub kiedy stojq przed jakims$ wyzwaniem, albo cze$¢
szkolenia byta dla nich niezrozumiata i potrzebujq uzupetnienia.




