Jak zbudowaé skuteczng
oferte za +3000 z}

2 KONKRETNE PRZYKtADY:

2.Prowadzisz szkolenie dlainnych ekspertow

£3 Zacznij od rozpisania zaplanowania catego systemu - co musi sie
wydarzyé krok po kroku, od chwili kiedy pacjent/klient wehodzi do gabinetu,
do momentu zakonhczenia sesji.

Przyktaa:
 d ﬂ e Krok I: Ustalenie powodu spotkania
e Krok 2: Wyja$nienie jok wyglqda sesja
e Krok 3: Wprowadzenie klienta w stan relaksaciji
itd.

£3 Podziel catq wiedze na 2 obszary:

¢ to comozesz przekazac w formie wideo
e to co musicie przeéwiczy¢ na zywo (online)

Ustal ramy czasowe - ile powinna trwa€ nauka materiotdw wideo

Otwoérz okno konsultacyjne - jesli klient bedzie miat pytania dotyczqce
Twojej metody, moze sig zgtosi€ przychodzqc na sesje pytan i odpowiedzi
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£3 Daj klientowi gotowy schemat prowadzenia sesji, checkliste co ma
zrobi€ krok po kroku, zeby nie pomingt, zadnego z etapdw prowadzenia
sesji

£3 Sprawdz wiedze swojego klienta - po zakohczeniu programu, moze
wypetni€ krétkg ankiete, z pytaniami dotyczgcymi materiotu, aby mieé
pewnosg, ze przyswoit fundamenty

Ustal powtarzalne warsztaty online, na ktérych odbywa sie certyfikacja
danej metody - na takich warsztatach klient musi poprowadzi¢ sesje
probng, zgodng z Twoim schematem

Jesli uznajesz, ze klient opanowat wiedze, dobrze prowadzi sesje dajesz
mu certyfikacje

Jesli nie - umawiacie termin drugiej szansy i zapraszasz klienta na
kolejne podejscie (wszystko powinno odbywaé sie na spotkaniach
grupowych)

Po zakonhczeniu programu zostaw klientowi mozliwo$¢ kontaktu z Tobg

na konsultacjach przez 2-3 miesiqce, w razie pojawienia sie dodatkowych
pytan w trudnych przypadkach z codziennej praktyki
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Jak moze wyglgda¢ schemat takie programu:
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Nauka teorii we wiasnym Warsztaty online Dostegp do konsultaciji 2-3
zakresie raz na 1-2 miesigce miesiqce po programie
+certyfikacja
Poczucie dodatkowego
wsparcia

Unikaj warsztatéw i spotkan stacjonarnych - generuje to dodatkowe
koszty i wyzwania logistyczne

3 Ustal wstepne terminy warsztatow z certyfikacjq (6-12 spotkan) - dzieki
temu mozna bedzie dotgczy€ do Twojego programu przez caty rok, a na
certyfikacje przyjs¢ w dowolnym terminie

Okreél jasno ile czasu potrzeba na uzyskanie certyfikacji - bez “to zalezy”



