
Jak zbudować skuteczną
ofertę za +3000 zł
2 KONKRETNE PRZYKŁADY:

CASE STUDY

➡️ Zacznij od rozpisania zaplanowania całego systemu - co musi się
wydarzyć krok po kroku, od chwili kiedy pacjent/klient wchodzi do gabinetu,
do momentu zakończenia sesji.

2.Prowadzisz szkolenie dla innych ekspertów

Przykład:
Krok 1: Ustalenie powodu spotkania
Krok 2: Wyjaśnienie jak wygląda sesja
Krok 3: Wprowadzenie klienta w stan relaksacji
itd.

➡️ Podziel całą wiedzę na 2 obszary:

to co możesz przekazać w formie wideo
to co musicie przećwiczyć na żywo (online)

➡️ Ustal ramy czasowe - ile powinna trwać nauka materiałów wideo

➡️ Otwórz okno konsultacyjne - jeśli klient będzie miał pytania dotyczące
Twojej metody, może się zgłosić przychodząc na sesje pytań i odpowiedzi
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➡️ Daj klientowi gotowy schemat prowadzenia sesji, checklistę co ma
zrobić krok po kroku, żeby nie pominął, żadnego z etapów prowadzenia
sesji

2.Prowadzisz szkolenie dla innych ekspertów

➡️ Sprawdź wiedze swojego klienta - po zakończeniu programu, może
wypełnić krótką ankietę, z pytaniami dotyczącymi materiału, aby mieć
pewność, że przyswoił fundamenty

➡️ Ustal powtarzalne warsztaty online, na których odbywa się certyfikacja
danej metody - na takich warsztatach klient musi poprowadzić sesje
próbną, zgodną z Twoim schematem

➡️ Jeśli uznajesz, że klient opanował wiedze, dobrze prowadzi sesje dajesz
mu certyfikacje

➡️ Jeśli nie - umawiacie termin drugiej szansy i zapraszasz klienta na
kolejne podejście (wszystko powinno odbywać się na spotkaniach
grupowych)

➡️ Po zakończeniu programu zostaw klientowi możliwość kontaktu z Tobą
na konsultacjach przez 2-3 miesiące, w razie pojawienia się dodatkowych
pytań w trudnych przypadkach z codziennej praktyki
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➡️ Jak może wyglądać schemat takie programu:

2.Prowadzisz szkolenie dla innych ekspertów

Nauka teorii we własnym
zakresie

Warsztaty online 
raz na 1-2 miesiące

+certyfikacja

Dostęp do konsultacji 2-3
miesiące po programie

Poczucie dodatkowego
wsparcia

➡️ Unikaj warsztatów i spotkań stacjonarnych - generuje to dodatkowe
koszty i wyzwania logistyczne

➡️ Ustal wstępne terminy warsztatów z certyfikacją (6-12 spotkań) - dzięki
temu można będzie dołączyć do Twojego programu przez cały rok, a na
certyfikację przyjść w dowolnym terminie

➡️ Określ jasno ile czasu potrzeba na uzyskanie certyfikacji - bez “to zależy”


